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APS France souhaite
le marcheé

APS France distribue en
France des canalisations
et accessoires

en polyester renforcé
de fibres de verre (PRV)
de marque Flowtite.
L'utilisation croissante
dans le domaine

de I'’eau des matériaux
composites

en alternative

aux matériaux
traditionnels repose sur
leurs caractéristiques
exceptionnelles

avec notamment

une résistance inégalée
a la corrosion,

une résistance
mécanique supérieure
aux matériaux
classiques et une mise
en oeuvre facile

des produits.
Rencontre avec
Alexandre Lapeyre,
Directeur commercial
et technique

d’APS France.

APS

APS France

LEau, U’Industrie, les Nui-
sances. : Pouvez-vous nous
présenter APS France en
quelques mots ?

Alexandre Lapeyre : APS
France est la filiale francaise
du groupe saoudien Amiantit,
I'un des plus gros fabricants de
canalisations dans le monde.
APS qui signifie « Amiantit
Pipe System » a pour vocation
principale de distribuer en
France les produits de la
marque Flowtite, un systéme
de canalisations et d’accessoi-
res en polyester renforcé de
fibres de verre (PRV). Mais
nous commercialisons, en
France, également des canali-
sations dans d’autres maté-
riaux comme le béton de
résine pour les applications de
foncage et de micro tunnelier
et des profils en PRV de type
ovoides et arches. Les autres
produits du groupe, Fonte,
Béton, thermoplastiques ne
sont pas distribués en Europe.

E.ILN. : En France, vous étes
plutot identifiés par rapport a
la marque Flowtite...

A.L. : Oui, absolument, nous
sommes d’ailleurs arrivés sur
le marché francais avec 'ap-
pellation Flowtite France. Mais
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cette dénomination était trop
réductrice par rapport a la
variété des produits et maté-
riaux proposés par le groupe
Amiantit. Le groupe a donc
choisi une appellation com-
mune 2 'ensemble de ses filia-
les commerciales, celle d’APS.
Il n’en reste pas moins que
I’essentiel de notre activité
consiste a commercialiser sur
le marché francais les produits
PRV de la marque Flowtite.

E.LN. : Uniquement en France ?
A.L. : En métropole et dans les
territoires d’outre-mer. Mais a
partir de 2007, notre périmetre
commercial va s’élargir au trai-
tement de toutes les affaires
négociées en France, quel que
soit le lieu ou se situe le chan-
tier. Ce qui signifie que nous
serons directement chargés de
négocier avec les distributeurs,
les traiteurs d’eau francais et
les canalisateurs ou entreprises
de GC pour des contrats
concernant des chantiers

Alexandre Lapeyre,
Directeur commercial et
technique d’APS France.

situés en Europe de I'Est, en
Afrique ou autre. C’est la rai-
son pour laquelle nous som-
mes en train d’étoffer notre
équipe commerciale qui
compte actuellement quatre
commerciaux exclusivement
chargés de la métropole.

E.LN. : Quels types de pro-
duits proposez-vous ?

A.L. : La marque Flowtite se
compose d’'une large gamme
de canalisations circulaires en
PRV avec tous les raccords
associés cest-a-dire les coudes,
les tés, les réductions, les
regards de visite. Elle s’étend
du diameétre 100 au diameétre
3.000 mm, sachant que les
contraintes de fabrication per-
mettent d’aller jusqu'au DN
4.200 mm. Cette gamme de
canalisations est couverte par
des avis techniques du CSTB,
du DN 150 jusqu’au DN 3.000
pour la gamme assainissement.
Depuis maintenant un an, nous
disposons également des attes-
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convertir
francais au PRV

tations de conformité sanitaire
(ACS) pour le transport de
I’eau potable. Nous sommes
d’ailleurs le premier fabricant
de canalisations en PRV a avoir
obtenu ce certificat.

Nous proposons également des
coques en PRV, de marque
Budaplast, une autre filiale du
groupe Amiantit basée en Hon-
grie. Enfin, pour les travaux
réalisés par foncage, nous pro-
posons un béton de résine inté-
grant une résine en tant que
liant. Ce produit, qui, visuelle-
ment, ressemble au béton, pré-
sente les mémes caractéris-
tiques que le PRV en terme de
résistance physico chimique.

E.LN. : On utilise beaucoup de
PRYV en eau potable ?

A.L. : Sur le marché francais,
le PRV est un matériau plutot
assimilé a I’assainissement.
Mais dans d’autres pays
comme I'Allemagne ou I'Espa-
gne, par exemple, on 'utilise
aussi depuis plusieurs années
en eau potable ou en irrigation.
A partir du DN 300, son prix
est au moins aussi avantageux
que celui de la fonte ou de
l'acier et ses qualités sont évi-
dentes, tant pour les maitres
d’ouvrage que pour les entre-
prises chargées de la pose. Ce
matériau permet de fabriquer
des longueurs de tuyaux
variant de 3 a 12 metres dans
une gamme de pressions allant
du gravitaire jusqu’a 32 bar. En
France, il n’existe encore que
quelques références en eau
potable car I'usage du PRV
dans d’autres domaines que
I'assainissement nécessite un
gros travail de prescription
aupres des maitres d’ouvrages
comme des maitres d’oeuvre.
Ceci s’explique par 1'emprise
encore tres forte de la fonte et
de l'acier sur les gros diamet-
res et des PVC et bi orientés

sur les petits diameétres. Mais
nous pensons que le PRV a une
réelle légitimité sur certaines
applications en eau potable
comme d’ailleurs en industrie.

E.LN. : Quels sont les avan-
tages réels du PRV ?

A.L. : Précisons tout d’abord
que le PRV est un matériau
composite qui n'est pas si nou-
veau qu’on le pense communé-
ment. S’il 'est, ¢’est unique-
ment en terme d’application
dans le domaine des canalisa-
tions. Mais n’oublions pas qu’il
est employé depuis bien des
années dans d’autres industries
comme l'aéronautique ou I'au-
tomobile. Pourquoi ? Parce que
le PRV est insensible a la cor-
rosion et a ’abrasion, il est
résistant mécaniquement, sa
durée de vie est particuliere-
ment longue. Ces trois princi-
paux avantages qui sont com-
muns a ce matériau quelle que
soit la technique de fabrication
du tube donnent aux maitres
d’ouvrages, sensibilisés aux
chartes de qualité et au déve-
loppement durable, des garan-
ties de pérennité des ouvrages
a long terme. Ce sont des
avantages décisifs et qui ne se
limitent pas aux maitres d’ou-
vrages. Car pour les entrepri-
ses chargés de la pose, le PRV
présente également bien des
atouts. A commencer par la
facilité de pose liée a la 1ége-
reté du matériau, a la longueur
des tubes, a la large gamme de
raccords disponibles ou encore
a la possibilité de faire réaliser
des piéces sur mesure. Ce sont
des avantages essentiels.

E.LN. : Comment se positionne
ce matériau en terme de prix ?
A.L. : Le PRV est un matériau
de qualité qui a son prix. On ne
s'étonnera donc pas de ne pas
le trouver au prix du PVC ou
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du béton. Malgré ses qualités
intrinséques, il se situe tout de
méme en dessous du prix de la
fonte, considérée comme le
matériau le plus noble, a peu
pres au niveau du gres. Cela

©APS France

étant dit, il ne s’agit 1a que d'un
prix de fourniture. Rapporté a
sa facilité de pose, a sa résis-
tance mécanique et chimique
et a sa durabilité sur le tres
long terme, le réseau en PRV
présente, et de loin, le meilleur
rapport qualité/prix qui soit.
Beaucoup de maitres d’ouvra-
ges ont d’ailleurs si bien com-
pris l'intérét du produit qu'ils
lancent aujourd’hui des appels
d’offres directement en PRV,

Fit gy

La marque Flowtite
se compose d’une large
gamme de canalisations
circulaires en PRV avec tous
les raccords associés qui
s’étend du diamétre 100 au
diamétre 3.000 mm.

==

Le marché francais
est approvisionné par deux
usines situées I'une
en Espagne prés
de Barcelone et I'autre
en Allemagne a proximité
de Leipzig.

Elles sont toutes deux
capables de sortir
lintégralité de la gamme
Flowtite.

->
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APS France souhaite convertir le marché

=> E.IN.: Ou et comment sont taire, la technique Flowtite qui

Le PRV, un matériau trés apprécié
en station d’épuration

L'utilisation croissante des matériaux composites en
alternative aux matériaux traditionnels tels que la fonte,
I’acier ou le béton repose sur des caractéristiques intrin-
séques des composites largement reconnues dans de
nombreux domaines, avec notamment une résistance
inégalée a la corrosion, une résistance mécanique spéci-
fique supérieure aux matériaux classiques et une mise en
oeuvre aisée des produits finis. Ainsi, depuis plusieurs
mois, de nombreux exploitants parmi lesquels le SIAAP,
les syndicats d’assainissement de Thonon-les-Bains, d’E-
vian, de Vitrolles, la communauté d’agglomération
d’Oyonnax ont fait confiance a APS France pour la fourni-
ture de tuyaux en PRV Flowtite pour la réalisation des
conduites de liaison entre ouvrages dans des stations
d’épuration. C’est que les avantages du PRV dans ce
type d’applications sont nombreux : il est totalement
insensible a la corrosion, il est résistant aux agressions
chimiques, a I’'H2S, aux mercaptans et a I'ammoniac. II
est insensible aux courants vagabonds. Il offre également
une trés grande résistance mécanique et une étanchéité
totale. Il est possible d’adapter les longueurs de tuyau (3,
6 ou 12 ml) en fonction des conditions de pose, de méme
qu'il est possible de fabriquer des piéces spéciales a la
demande comme des Y tangentiels, des cones excen-
triques ou encore des coudes de n’importe quel angle.
Toutes ces piéces présentent les mémes caractéristiques
que les tuyaux auxquels elles sont associées.

A Valenton 2, APS i-:rance
a fourni pour le compte

En step, les réseaux concemés par des applications PRV
sont liés a I'acheminement et a la recirculation des eaux
usées et des boues, aux eaux industrielles, au transport
de Iair vicié, etc.

Grace a I'expérience acquise, APS France propose des
solutions techniques capables de répondre a I'ensemble
des demandes sur ce type de projet.

Jfabriqués ces tubes ?

A.L. : Nous sommes approvi-
sionnés par deux usines ultra-
modernes situées I’'une en
Espagne prés de Barcelone et
l'autre en Allemagne a proxi-
mité de Leipzig. Elles sont tou-
tes deux capables de sortir 1'in-
tégralité de la gamme Flowtite.
Leur capacité de production
est impressionnante : si, de
maniere hypothétique, on
fabriquait toute ’année un
tube de DN 1000, chacune de
ses usines pourrait fabriquer
environ 1.000 km de canalisa-
tions par an ! En réalité, du fait
de la large variété des diameét-
res produits, il sort chaque
année environ 300 km de
tubes de chacune de ces usi-
nes, ce qui n’est tout de méme
pas rien !

Quant aux procédés de fabrica-
tion, il en existe trois : la cen-
trifugation, 1'enroulement fila-
mentaire et I’enroulement
croisé. Chez Amiantit, nous
sommes capables de mettre en
2uvre ces trois procédés : Len-
roulé filamentaire qui cor-
respond a la gamme Flowtite,
le centrifugé que nous distri-
buons sous la
marque C-Tech
et I'enroulement
croisé que nous
fabriquons et dis-
tribuons sous la
marque Sarplast.
A T'origine, ces
techniques cor-
respondaient a
des applications
différentes : I'en-
roulement croisé
était plutot dédié
aux tuyaux de
petits diametres,
jusqu’a 600 ou
800 mm, en
pression et plutot
tourné vers l'in-
dustriel du fait du
type de résines que I'on peut
utiliser dans la fabrication.
Ensuite sont apparues presque
simultanément la centrifuga-
tion, initialement dimension-
née pour les applications gravi-
taires en assainissement et
enfin 1'enroulement filamen-
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est une synthese des deux
techniques dans la mesure ol
I'on utilise a la fois de la fibre
de verre continue et de la fibre
de verre coupée. Au fil des
années et avec l'arrivée du
PRV en Europe, ces techniques
se sont adaptées a ce qu'était
le marché européen, c'est-a-
dire beaucoup de petits diame-
tres, de faibles quantités et ces
techniques se sont peu a peu
rapprochées.

E.LN. : De sorte que les pro-
duits se sont homogénéisés ?
A.L. : Oui, nous avons assisté,
au moins au niveau européen,
2 une mise a niveau des diffé-
rents produits qui a d’ailleurs
pu aboutir en 2006 a I'adop-
tion et a la validation de deux
normes européennes (EN
14364 et EN1796). Aupara-
vant, le PRV était le seul maté-
riau en Europe a n’avoir pas de
norme systeme. Depuis le mois
de juin 2006, c’est terminé !
Lune de ces normes concerne
toutes les applications eau
potable (EN1796), gravitaire
et pression et 'autre s’applique
a l'assainissement gravitaire et
pression (EN14364). Ces deux
normes ne vont pas se substi-
tuer a nos avis techniques dans
la mesure ou il faudra un peu
de temps avant de passer a un
marquage NE. Mais vous verrez
apparaitre tres prochainement
le marquage EN sur les tuyaux
Flowtite.

E.LN. : Quelle est U'importance
de ces normes ?

A.L. : C’est important vis-a-vis
des autres matériaux et surtout
en terme d'image pour le pro-
duit en général. Jusqu'a pré-
sent, chaque fabricant avait
tendance a mettre en avant ses
techniques de fabrication au
détriment des autres. Ces nor-
mes vont permettre de pro-
mouvoir le matériau PRV et ses
avantages en tant que tel et
non plus les techniques de
fabrication. Elles constitueront
un document de référence
auquel les maitres d’?uvres et
les maitres d’ouvrages pour-
ront se référer pour trouver les
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francais au PRV

données techniques de chaque
produit commercialisé.

E.LN. : Comment sont structu-
rés vos marchés et qui sont vos
clients ?

A.L. : Aujourd’hui, nous tra-
vaillons essentiellement dans le
domaine de 1'assainissement,
méme si les applications en
eau potable ont tendance a se
multiplier. Mais nous voyons
apparaitre également un
certain nombre d’applications
dans d’autres domaines
comme par exemple celui de
I’assainissement pluvial. Cer-
tains maitres d’ouvrages com-
mencent a étre particuliére-
ment sensibles aux atouts liés
a I'étanchéité et a la résistance
mécanique d’'un réseau en PRV,
Le recours au PRV est égale-
ment fréquent en zones littora-
les, 1a ou les contraintes exté-
rieures font que les tuyaux,
méme s’ils transportent un
effluent non agressif, nécessi-
tent un matériau qui soit totale-
ment insensible a la corrosion.
Nous travaillons donc sur
beaucoup de chantiers en zone
littorale, en eaux parfois sau-
matres. Sur ces marchés, nos
clients sont typiquement des
communes, des syndicats
intercommunaux, des commu-
nautés de communes.

Une part importante de nos
chantiers se déroule en station
d’épuration. Le fait que ces
réseaux soient essentiels au
fonctionnement de la station,
que 'on porte une attention
particuliere a I'étanchéité, a la
résistance mécanique, que 'on
puisse créer a la demande des
pieces spéciales font que le
PRV y est trés apprécié. Nous
avons par exemple posé pour
le compte du SIAAP sur la sta-
tion d’épuration d’Acheres, le
premier tuyau de DN 3000 mm
en France.

Les marchés industriels nous
intéressent aussi. N’oublions
pas que I'industrie était le mar-
ché de prédilection du PRV
avant que le produit ne se
démocratise vers I'assainisse-
ment. Dans de nombreux sec-
teurs comme dans la chimie ou
la pétrochimie, le PRV a une

vraie légitimité, notamment en
petits diameétres. C’est un
matériau capable d’apporter
des réponses en termes tech-
niques mais aussi écono-
miques.

E.LN. : Qu’est-ce qui fait la
Jforce d’APS France sur ce mar-
ché encore assez restreint ?
A.L. : Lorsque nous sommes
arrivés en 2001 sur ce marché,
nous sommes partis de rien.
Apres une période de tatonne-
ments, nous avons choisi de
privilégier le service et la pro-
ximité avec le client en mettant
I'accent sur I’encadrement
technique. Nous avons rassem-
blé en interne au sein d’APS
France des compétences tech-
niques, nous nous sommes
assuré le soutien des équipes
techniques des usines qui sont
prétes a se déplacer pour
seconder les entreprises et les
donneurs d’ordre pour les
aider techniquement a la réali-
sation de leur chantier ou pour
leur fabriquer des pieces spé-
ciales. Nous avons beaucoup
misé sur le service et la proxi-
mité. Nombre de maitres d’ou-
vrages ont été séduits par cette
approche si bien que quelques
années seulement aprés notre
implantation, nous sommes
désormais reconnus comme un
partenaire a part entiére.

E.LN. : Quelles sont vos per-
spectives de développement
pour les années a venir ?

A.L. : En France, le PRV ne
représente que 1% du linéaire
total des canalisations posées
chaque année tous matériaux
confondus. C’est dire que le
potentiel de progression est
important. Nous pensons qu'il
est possible de porter ce pour-
centage a 3-4 % d’ici 2010.
Notre objectif est tres claire-
ment de prendre des parts de
marché a des matériaux
comme le béton ou la fonte par
rapport a des critéres d’appli-
cations bien précis. Chaque
matériau a sa niche d'utilisa-
tions. Celle qu’occupe actuelle-
ment le PRV sur le marché
Francais ne reflete pas vérita-
blement les qualités intrin-

— T
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de la pose, le PRV présente
également bien des atouts :
facilité de pose liée
a la légéreté du matériau,
longueur des tubes,
large gamme de raccords

séques de ce matériau. Les
perspectives sont donc bien
favorables.

E.LN. : Comment voyez-vous
évoluer vos activités a un hori-
zonde 5 a 10 ans ?

AL.L. : Notre feuille de route est
objective et correspond a I'évo-
lution de notre niveau d’activi-
tés, aux moyens humains dont
nous disposons et a I'ouverture
progressive du marché fran-
cais. Cette année, nous allons
faire entre 4 et 4,5 millions
d’euros de chiffre d’affaires.
L'année prochaine, nous
devrions atteindre les 6 mil-
lions avec pour objectif d’arri-
ver en 2010 a 10 millions d’eu-
ros de chiffre d’affaires, uni-
quement sur le marché fran-
cais, donc sans compter le
volume d’affaires qui viendra
des activités réalisées a
I'export. En effet Amiantit est
en train d’ouvrir une usine de
PRV au Maroc et une autre en
Algérie. Ceux sont des pays
dans lesquels de gros projets
sont en gestation. Méme si les
opérateurs francais passent, en
terme de production, par une
production locale, la négocia-
tion de ces projets se fera en
France. Nous y prendrons
donc une part active.

Nous avons noué de bonnes
relations avec les distributeurs
francais et nous sommes en
train de négocier d'importants
contrats qui feront I'objet
d’'une annonce en 2007. Nous
avons donc toutes les raisons
d’étre optimistes. m

disponibles ou encore
possibilité de faire réaliser
des piéces sur mesure.
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